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Detta white paper éar skrivet av Magnus Brorsson fran Advokatfirman Brorsson,
DokuMeras expert inom tvist.

Magnus Brorsson ar advokat och har dver 25 ars erfarenhet av affarsjuridik. Han driver
sedan 2005 Advokatfirman Brorsson. Brorsson hjalper féretag och féretagare att gora
battre och sakrare affarer genom att ge juridisk radgivning och assistans kring
foretagande och affarer bl.a. i form av avtalsskrivning, avtalsgranskning och
avtalsforhandlingar. Brorsson assisterar ocksa foretag och foretagare som rakat i tvist
genom att upptrada som ombud i forhandlingar och infér domstol och skiljenamnder.

Nar du last igenom dokumentet hittar du fler mallar pa samma tema i DokuMeras
dokumentmallsbas under:

Alla mallar > Affarsjuridik & Avtal > Tvist och konkurs > Tvist i domstol >
Domstolsprocesser

magnus@brorsson.net
www.brorsson.net
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Olika former av tvistelosning

Forhandlingsldsningar

Det forsta man bor gbra nar en tvist uppstatt ar att undersdka mojligheterna till en
forhandlingslosning. Det ar i de allra flesta fall den basta och billigaste |6sningen, dven om
den kanske innebar att man inte fullt ut far det man anser sig ha ratt till.

For att i sa stor utstrackning som mojligt ha framgang i en tvisteférhandling ar det viktigt att
ta reda pa hur man skulle sta sig i en domstolsforhandling. Man bor alltsa ta reda pa vad
som galler juridiskt, men man bor ocksa undersdka hur man star sig bevismassigt. De allra
flesta tvister avgdrs namligen pa bevisfragor, dvs. parterna har olika uppfattningar om vad
som hant och den vinner som kan bevisa sitt pastaende. Har galler det ocksa att ta reda pa
vad som hander om ingen av parterna kan bevisa sin uppfattning. En domstol avgor da
tvisten utifran s.k. bevisregler, dvs. regler om vem som vinner om ingenting kan bevisas.

For att forbereda en tvisteférhandling behéver man alltsa (i) ta reda pa vad som galler
juridiskt (enligt lag eller avtal), (ii) ta reda pa vilka bevisregler som galler och (iii) understka
vad man har fér méjligheter att bevisa sin uppfattning. Om man gor detta ordentligt har
man ett gott underlag for att bedéma hur stark man ar i férhandlingen.

| tvisteforhandlingen kommer bada parter att redovisa vad man anser har hant och vad det
ska leda till. Detta ar naturliga diskussioner nar man inte ar 6verens, men det &r viktigt att
inte lasa sig och glomma bort att diskutera andra parametrar som kan hjalpa till att 16sa
tvisten, t.ex. andra eller fortsatta affarer mellan parterna, hur tvisten paverkar anseendet pa
marknaden m.m. Om sadana fragor Overvags seridst och tas upp till serids diskussion mellan
parterna sa underlattar det manga ganger mojligheterna att hitta I6sningar pa tvister som
annars latt laser sig i ett skyttegravskrig.

Medling

Medling innebér att man anlitar en utomstaende som hjalp for att forsdka hitta en
forhandlingslosning pa tvisten. Medling kan ske helt genom parternas éverenskommelse
om medling eller inom ramen for ett domstolsforfarande. Manga skiljedomsinstitut (se
nedan) har ocksa medlingsprocesser i sin verksamhet. Medling utanfor rattegang, vilket ar
det vanligaste, kan ske antingen helt forml&st eller efter en viss procedur, men det
utmarkande for en medling till skillnad fran en rattegang i domstol eller infor skiljenamnd ar
att medlaren och parterna kan ta andra hansyn an de rent rattsliga som ror tvisten for att
forsdka hitta en 16sning. Precis som vid en férhandlingsldsning direkt mellan parterna kan
man alltsa ta kommersiella hansyn i allmanhet, liksom hansyn till andra affarer mellan
parterna och vad som ar lampligt for parternas relationer i framtiden. En skillnad ar dock
dels att medlaren, som ju ar utomstdende, kan ha lattare bade att identifiera det rattsliga
laget, alltsa hur en tvist faktiskt skulle komma att sluta om den gick till domstol, dels att han
eller hon utan de mentala Idsningar som parterna latt hamnar i kan hitta alternativa
|6sningar som l6ser upp knutar i parternas relationer. Medling forutsatter att parterna ar
Overens om att anlita medlare.
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Domstol

Om parterna inte kan komma 6verens kan nagon av parterna ta tvisten till domstol for att fa
ett tvangsavgorande av tvisten. Infor domstolen far bada parter redogora i detalj for vad de
vill astadkomma (kallas yrkande) och varfor (kallas grund). Eftersom domstolens avgdérande,
domen, kommer att baseras pa yrkandet och grunden ar det valdigt viktigt att dessa
utformas pa ratt satt. Domstolsforfarandet ar ocksa starkt formellt och det ar latt att gora
fel. Man bor darfor alltid anlita ett duktigt rattegangsombud som hjalp. | Sverige behdver
inte ombudet vara advokat, men de duktigaste rattegangsombuden ar oftast advokater. | de
flesta andra lander maste man anlita advokat for att driva en process i domstol.

En sak som &r viktig att tdnka pa i internationella tvister ar att domstolars domar ar
nationella, dvs. de géller som huvudregel bara i domstolens land. Inom EU finns det regler
som gor att en dom fran ett EU-land galler i andra EU-lander, men utanfér EU kan man
normalt inte anvdanda en dom i ett annat land an det dar domstolen finns.

Skiljeforfarande

Skiljeférfarande kan enklast beskrivas som en privat domstol vars avgérande erkanns av
samhallet. Skiljeférfarande kan anvéndas i de flesta kommersiella tvister och manga avtal
innehaller bestdammelser om att tvister om avtalet ska avgdras genom skiljeférfarande.

Skiljeférfarande har ett antal fordelar jamfért med domstol. For det forsta kan parterna
paverka vilka som ska vara domare i tvisten och kan alltsa se till att tvisten avgors av
kompetenta personer som kanske ocksa har erfarenhet fran den bransch som parterna i
tvisten ar verksamma inom. Ett skiljeférfarande gar oftast snabbare an ett
domstolsforfarande, dels darfor att de flesta skiljedomslagar och skiljedomsreglementen (se
nedan) innehaller ett krav pa skyndsam handlaggning, dels darfor att en skiljedom normalt
inte kan overklagas. Det finns ocksa storre mojligheter att halla tvisten och det som tvisten
handlar om hemliga i ett skiljeférfarande. | en domstol &r i princip allt som avhandlas
offentligt. Naturligtvis finns det ocksa nackdelar. Den stérsta nackdelen &r att det &r dyrare
an domstol, ofta mycket dyrare. Anledningen till det ar att det ar parterna som betalar
skiliemannens arvoden (till skillnad fran domstol dar staten betalar domarnas I6ner).

En stor fordel med skiljeférfarande i internationella affarer ar att det finns internationella
overenskommelser mellan lander som gor att en skiljedom &r giltig i stort sett dver hela
varlden. Till skillnad frdn en domstolsdom kan man alltsa ta en svensk skiljedom till USA och
fa den verkstalld dar.

Forutom genom lagstiftning om skiljedomsforfarande sa finns det ett antal erkanda s.k.
skiljedomsinstitut. Det ar institut, ofta inom ramen for en handelskammare eller annan
naringslivsorganisation, som staller upp regler for hur skiljeforfaranden ska hanteras (kallas
“skiljedomsreglementen”) och som ocksa hanterar den praktiska hanteringen kring
forfarandet. Det finns inget tvang att anvanda sig av ett skiljedomsinstitut men det ar ofta
praktiskt. Ett exempel pé ett valkant skiljedomsinstitut ar Internationella Handelskammaren
ICC:s skiljedomsinstitut i Paris. | Sverige finns Stockholms Handelskammares
Skiljedomsinstitut som har ett mycket gott internationellt rykte. Det finns ocksa andra
varianter sdsom de s.k. Géteborgsreglerna fran Vastsvenska Handelskammaren.
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Om DokuMera

Hos alla foretag — stora som sma — finns méjligheten att arbeta effektivare
genom att anvanda sig av fardiga mallar. Avancerade dokument ar tidsodande att
uppratta samtidigt som de kraver expertkunskap for framtagandet. Och som vi
alla vet: Experter kostar pengar — mycket pengar.

DokuMera ar ett B2B-féretag som hjalper manniskor i svenska foretag till en
|Idnsammare och bekvamare tillvaro genom att tillhandahalla digitala dokument via
internet. Tillsammans med sakkunniga experter har vi under aren tagit fram tusentals
mallar for bland annat juridiska och ekonomiska dokument som séljs bade via e-handel
och genom personlig férsaljning.

Under aren har DokuMera utvecklat Sveriges storsta databas av digitala,
exempelbaserade dokumentmallar, riktade mot féretag och organisationer. Produkterna
laddas enkelt ned fran Internet av vara kunder — foretag och organisationer — och kan
kdpas styckvis eller genom att teckna ett drsabonnemang.
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